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Le diabète de type 2, un enjeu de santé publique planétaire

TOTUM•63, REVERSE-IT : une efficacité remarquable
contre le prédiabète et les stades précoces du diabète de type 2, 
non traités et prêt pour le marché

TOTUM•070 : des résultats cliniques positifs
et prêt pour le marché
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Profil

Une 
trésorerie
de 13,7 M€ 
au 30 juin 2023

Création de la Société 
en 2014
Cotée sur Euronext Growth
52 collaborateurs

3 sites de R&D en France 
Périgny (17), La Rochelle (17), 
Riom (63) et une filiale
à Québec (Canada)

Des substances 
actives protégées 
par 3 familles
de brevets

Une approche
innovante basée
sur des produits
100% naturels
à base d’extraits
végétaux

Des produits adossés
à un niveau
de preuve
scientifique
éprouvé

Un partenariat
mondial avec 
Nestlé Health 
Science
(TOTUM•63) 

Un portefeuille diversifié
de 4 compléments alimentaires
adressant des indications 
cardio-métaboliques majeures 
(diabète de type 2, LDL cholestérol, hypertension, 
atteintes métaboliques du foie (MASLD, 
anciennement NAFLD) 
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Notre mission

4

La mise sur le marché de 4 compléments alimentaires 
répondant  aux besoins immédiats de millions de patients 
concernés par les risques cardio-métaboliques 
et aux attentes élevées des professionnels de santé
en matière de prévention. 
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Un besoin d’innovation contre les risques métaboliques et cardiovasculaires,
en amont des traitements

5

Population
en bonne santé

Apparition des premiers facteurs 
de risque métabolique

ou cardiovasculaire

Facteurs de risque
avancés ou maladie

de stade précoce

Risque élevé ou maladie 
nécessitant la mise

sous traitement 
médicamenteux

Prévention primaire
des comportements

ou habitudes à risque

Mesures hygiéno-diététiques
+

traitements pharmacologiques
selon les recommandations

en vigueur
Un manque de produits d’accompagnement efficaces,

bien tolérés et cliniquement prouvés dans ces populations
=

Besoin médical insuffisamment adressé aujourd’hui

Mesures hygiéno-diététiques seules

En deçà des seuils de mise sous 
traitement médicamenteux
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Une transformation en marche 

Hier 
Une société de R&D française pionnière 
dans la prévention et le traitement 
(stades précoces) de maladies 
cardio-métaboliques grâce 
à des substances actives issues 
du végétal

Dès 2024
Un acteur européen 
de la nutrition santé 100% 
végétale à haut niveau 
de preuves scientifiques 
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Pourquoi nous allons réussir 

7

Des marchés 
considérables à conquérir 

Des preuves cliniques 
pour nos substances actives 
non-médicamenteuses

Un premier partenariat 
mondial avec Nestlé Health 
Science 

Une approche multicible
100% végétale 
Un portefeuille mature pour 
des mises sur le marché rapides

Un business model démultiplicateur 
combinant partenariats de licence 

et commercialisation directe en France 

Une équipe expérimentée déjà 
en place pour accompagner 

la transformation
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Maladies métaboliques et cardiovasculaires : 
des marchés considérables à conquérir

Populations concernées aux États-Unis et dans les 5 principaux pays européens

Facteur de risque
cardiovasculaire
(athérosclérose)

d’adultes avec une élévation
légère à modérée

du LDL cholestérol

187 
millions

Cholestérol LDL
37% des adultes

Premier facteur
de risque cardiovasculaire

mondial

d’adultes avec une élévation 
modérée de la pression 

artérielle

123 
millions

Hypertension 
artérielle

25% des adultes

Conduit à des atteintes 
hépatiques souvent sévères

telles que la MASH* 

(anciennement NASH)

d’adultes avec 
une MASLD*

sans fibrose

91 
millions

Maladie métabolique
du foie (MASLD*, anciennement NAFLD) 

sans fibrose
18% des adultes

État à haut risque
de diabète de type 2

d’adultes prédiabétiques
(38% des adultes
aux États-Unis)

148 
millions

Prédiabète
30% des adultes

Données AEC Partners, 2022.
*Metabolic-dysfunction-associated steatotic Liver Disease (MASLD) et metabolic-dysfunction-associated steatohepatitis (MASH), nouvelles dénominations
des maladies métaboliques du foie (NAFLD et NASH) depuis juin 2023.

TOTUM•070 TOTUM•854 TOTUM•448TOTUM•63
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Un portefeuille mature pour des mises sur le marché rapides 
Des preuves cliniques pour nos substances actives non-médicamenteuses 

4 premières substances actives brevetées, dédiées à réduire le risque de maladies chroniques multifactorielles
métaboliques et cardiovasculaires.

*Metabolic-dysfunction-associated steatotic Liver Disease (MASLD) et metabolic-dysfunction-associated steatohepatitis (MASH), 
nouvelles dénominations des maladies métaboliques du foie (NAFLD et NASH) depuis juin 2023.

TOTUM•63
Prédiabète

TOTUM•070
Hypercholestérolémie

TOTUM•854
Hypertension artérielle

TOTUM•448
MASLD* (maladies 

métaboliques du foie)

Prochaines étapes

Résultats de l’étude
clinique de Phase II/III

Mise sur le marché

S1 2024 par Valbiotis

Lancements cadencés à l’international

Via des partenariats
de licence/distribution

2025 par Valbiotis Via des partenariats
de licence/distribution

Par Valbiotis Via des partenariats
de licence/distribution

InternationalFrance Business dev.R&D

Annonce
du/des partenariats

Résultats de Phase II/III 
(INSIGHT 3,7 g/jour)  

S2 2024

Annonce
du/des partenariats

Lancement
de l’étude clinique

Annonce
du/des partenariats

Micro-algues Préclinique
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Un premier partenariat mondial avec Nestlé Health Science 

Résultats de l’étude de Phase II/III REVERSE-IT
TOTUM•63, une innovation mondiale contre le prédiabète et le diabète de type 2 dans la nutrition santé.

Hans-Juergen WOERLE, Chief Scientific et Chief Medical Officer de Nestlé Health Science 

Nous sommes très enthousiastes de l’achèvement de cette vaste étude clinique,
réunissant plus de 600 patients, conçue pour évaluer rigoureusement TOTUM•63. 
Cette substance active non-médicamenteuse issue du végétal, a le potentiel pour impacter 
significativement la prise en charge des altérations précoces du métabolisme du glucose.
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Un business model démultiplicateur combinant partenariats
de licence et commercialisation directe en France 

Partenariats stratégiques 
mondiaux ou régionaux

Commercialisation
en France par

Partenariat
stratégique global

Partenariat stratégique 
exclusif depuis 2020

TOTUM•63

+

TOTUM•070 TOTUM•854 TOTUM•448
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Une équipe expérimentée déjà en place pour accompagner la transformation

Conseil de Surveillance

Laurent 
LÉVY

PhD - Président du Conseil de Surveillance 
Comité de Rémunération

CEO, co-fondateur, NANOBIOTIX

Agnès
TIXIER

Comité d’Audit, 
Directrice d’investissement

puis Directrice Exécutive chez 
Crédit Mutuel Equity pendant près de 30 ans

Dr Jean
ZETLAOUI

MD, MBA
Comité d’Audit

Consultant Affaires Médicales
et Développement Clinique

Comité Exécutif

Sébastien 
PELTIER

Pascal
SIRVENT

Murielle
CAZAUBIEL

Sébastien
BESSY

Frédéric
PELONG

Charlotte
JEZEQUEL

Chief Executive Officer,
co-fondateur

PhD, HDR

CSO – Directeur de la Discovery,
de la recherche préclinique et 

translationnelle I PhD, HDR

CMO – Directrice des affaires 
médicales, réglementaires

et industrielles (M.Sc.)

COO - Directeur 
des opérations marketing 

et commerciales

CFO – Directeur
administratif et financier

CPO - Directrice
des relations 

humaines
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Une équipe expérimentée déjà en place pour accompagner la transformation

13

Pr Samy HADJADJ
MD, PhD, PU-PH 

CHU Nantes

Pr Jean-Marie BARD
PharmD, PhD, PUPH 

CHU Nantes (Professeur émérite)

André MARETTE
PhD - PU 

Centre hospitalier de l’Université
Laval INAF (Canada)

Bruno GUIGAS
PhD - Associate Prof. 

Centre médical de l’Université
de Leiden (Pays-Bas)

Thierry MAUGARD
PhD, PU

La Rochelle Université

Nathalie BOISSEAU
PhD, PU 

Université Clermont Auvergne

Conseil scientifique et médical

6 membres, totalisant plus de 900 publications scientifiques,
incluant des revues prestigieuses : The Lancet, Nature, Diabetes Care.

44 sélections par les congrès scientifiques
depuis 2016, dont :

10 publications scientifiques dans des revues 
internationales à comité de lecture depuis 2021

Des résultats scientifiques validés 
par les sociétés savantes
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Introduction

Le diabète de type 2, un enjeu de santé
publique planétaire

Les prochaines étapes : 4 axes stratégiques majeurs

TOTUM•63, REVERSE-IT : une efficacité remarquable
contre le prédiabète et les stades précoces du diabète
de type 2, non traités et prêt pour le marché

TOTUM•070 : des résultats cliniques positifs
et prêt pour le marché
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TOTUM•63 : le prédiabète, une opportunité pour prévenir le diabète de type 2

15

« Le prédiabète ne doit pas être considéré comme une maladie mais 
comme un état à risque élevé de développer un diabète de type 2 »1

Altérations métaboliques 
réversibles

État à risque

Altérations métaboliques irréversibles
(dans la plupart des cas)

Traitements à vie, 
suivi coûteux et contraignant

+ complications morbides

1 Standards of care in Diabetes, ADA 2017
2 Tabak AJ. et al., Lancet, 2012

3 Nathan DM. et al., Diabetes Care, 2007
4 Knowler WC et al., N Engl J Med, 2002

Risque d’évolution en diabète 
de type 2 sans intervention

1 an : 5% à 10%2

3-4 ans : 25% à 37%3,4

À long terme : 70% à 90%2

Diabète
de type 2Prédiabète



PRESENTATION INVESTISSEURS  | © NON CONFIDENTIEL |JANVIER 2024

TOTUM•63 : les données de marché du prédiabète

16

900 millions

de prédiabétiques dans le monde

148 millions

d’adultes prédiabétiques aux États-Unis
et dans les 5 principaux pays européens

1 adulte sur 3

est en situation de prédiabète aux États-Unis 
et dans les 5 principaux pays européens

Aux États-Unis, une croissance continue
du nombre de cas et du taux de diagnostic

Données AEC Partners, 2019 et 2022.

96

(38%)

80

(33%)

www.cdc.gov/diabetes/data/statistics-report/prevalence-of-prediabetes.html
Center for Disease Control, accessed Oct. 3rd,  2023

En 2019, 96 millions d’adultes prédiabétiques,
dont 18 millions déjà diagnostiqués.

États-Unis Top 5 Europe

22%

Incidence du prédiabète

38%

Taux
de diagnostic
10%

Taux
de diagnostic
19%

2014 2019

https://www.cdc.gov/diabetes/data/statistics-report/prevalence-of-prediabetes.html
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TOTUM•63 : le marché du diabète de type 2 en croissance permanente
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12 à 15%

Pas de traitement

34 à 46%

1ère ligne de traitement : un seul antidiabétique oral

Escalade thérapeutique : polymédication ± insuline

39 à 54%

Prise en charge des patients diagnostiqués (France et États-Unis 3,4,5,6)

Les 1ers stades du diabète : une large part du marché« L’une des urgences sanitaires mondiales
en plus forte croissance au 21e siècle »1

537 millions
de diabétiques 
dans le monde 1

2021
1,3 milliard
de diabétiques
dans le monde 2

2050

Une incidence en hausse de 60%,
liée à l’expansion de l’obésité 2

Millions de personnes diabétiques en 2021 1

1 IDF Diabetes Atlas, 10th edition, International Diabetes Federation, 2021 ;
2 Global, regional, and national burden of diabetes from 1990 to 2021, with projections of prevalence to 2050 
a systematic analysis for the Global Burden of Disease Study 2021, The Lancet, 2023 ;
3 Bringer J et al.  Prevalence of diagnosed type 2 diabetes mellitus in the French general population: The INSTANT 
study. Diabetes Metab 2008 ;
4 Prévalence et incidence du diabète, et mortalité liée au diabète en France, Anne Fagot-Campagna, InVS, 2010. ; 
5 Diabetes in America, 3rd edition (chiffres 2007-2010) Cowie CC, et al., NIDDK, 2018, chap. 39  ;
6 Turner L. et al., Ambulatory Treatment of Type 2 Diabetes in the U.S., 1997–2012, Diabetes Care, 2014  

Asie - Pacifique

Afrique du Nord / Moyen Orient

Europe

Amérique du Nord / Caraïbes

Amérique latine

Afrique

Inclus : Chine et Inde (respect. 141 et 74 millions de diabétiques)

296

73

61

51

32

24
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Introduction

Le diabète de type 2, un enjeu de santé
publique planétaire

Les prochaines étapes : 4 axes stratégiques majeurs

TOTUM•63, REVERSE-IT : une efficacité
remarquable contre le prédiabète et les stades
précoces du diabète de type 2, non traités et prêt 
pour le marché

TOTUM•070 : des résultats cliniques positifs
et prêt pour le marché
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TOTUM•63 : une substance active avec le plus haut niveau de preuve d’efficacité
pour le prédiabète et le diabète de type 2 non traité (stade précoce)

19

Une innovation en partenariat avec Nestlé Health Science.

Pour les troubles de la glycémie débutants, du prédiabète
aux stades précoces du diabète de type 2, non traités.

Une association exclusive de 5 extraits végétaux

3 études cliniques positives 
incluant 702 personnes

Brevets France et international 
(58 pays)

15 communications dans les congrès 
internationaux

7 publications dans des revues 
scientifiques internationales

Mode d’action multicible démontré en clinique
(hémoglobine glyquée, inflammation, hormones 
gastro-intestinales, réponse métabolique post-prandiale).

Démonstration d’efficacité dans toutes les études 
cliniques : Phase I/II, Phase II, Phase II/III
(réduction des paramètres glycémiques et de l’insulino-résistance).

Profil de tolérance et de sécurité très favorable, 
validé dans toutes les études, une observance 
supérieure à 97%.

Un dossier scientifique et clinique sans équivalent
pour une substance active non-médicamenteuse

Déjà obtenu :
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : une étude internationale pivot de Phase II/III 
chez les prédiabétiques et les diabétiques de type 2 non traités

20

Suivi sans produit
3 mois

Durée : 
6 mois

TOTUM•63
5,0 g 

(2 prises/jour)
N>200 

(en ouvert)

Placebo 
(3 prises/jour)

N>200

TOTUM•63
5,0 g 

(3 prises/jour)
N>200

636 sujetsDesign de l’étude
Une étude internationale, multicentrique, randomisée et contrôlée contre placebo, 
en double aveugle.
Dose testée : 5 g/jour
Conseils hygiéno-diététiques à tous les participants 
Deux schémas de prise par jour : 2 et 3 prises/jour 
Une période de suivi de 3 mois post-complémentation

Population cible étendue
Prédiabétiques + diabétiques de type 2 non traités (stade précoce)
• Élévation de la glycémie à jeun (≥ 1,10 g/L et ≥ 1,26 g/L)
• Obésité abdominale : tour de taille ≥ 102 cm (hommes) > 88 cm (femmes)

Objectifs
Critère principal : réduction de la glycémie à jeun, facteur de risque du diabète 
de type 2, avec TOTUM•63 (3 prises par jour), versus placebo 
Autres critères : Glycémie à 2h (hyperglycémie provoquée par voie orale, 
HGPO), HbA1c, score d’insulino-résistance, inflammation de bas grade.
+ autres paramètres métaboliques d’intérêt Résultats positifs 

annoncés en mai
et septembre 2023

(52 centres, 7 pays)
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : très bonnes données de sécurité et de tolérance,
associées à un taux d’observance très élevé

21

Pas de problème de sécurité relevé pendant l’étude

> 97% d’observance dans les trois bras,
tout au long de l’étude.

Une observance excellente

Un profil de tolérance très favorable
• Pas d’hypoglycémie rapportée
• Bonne tolérance gastro-intestinale
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : efficacité validée sur la glycémie à jeun par rapport 
au placebo en 2 et 3 prises/jour (critère principal de l’étude)
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Critère principal atteint (3 prises/jour)

Forte significativité statistique (ITT et per protocol)

Validation du schéma à 2 prises/jour, 
optimal pour les patients et l’observance en vie réelle

Pas de différence significative entre les deux schémas de prises

TOTUM•63, réduit significativement la glycémie 
à jeun après 6 mois, par rapport au placebo

Baseline 3 months 6 months
-6

-4

-2

0

2

4

6

FP
G

 c
ha

ng
e 

(m
g/

dl
)

Placebo

TOTUM-63 (2/day)

TOTUM-63 (3/day)

p=
0,
01

5

p<
0,
00

1
Mean ± SEM
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : efficacité validée sur les principaux marqueurs glycémiques
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TOTUM•63 ,
2 prises par jour, après 6 mois vs placebo

Réduction significative de la glycémie,
sans hypoglycémie rapportée

Réduction significative de l’HbA1c plasmatique, 
marqueur du risque microvasculaire, 
suivi dans le diabète de type 2

Moyenne ± SEM

-21,9 mg/dl
p=0,017

Baseline : 
156 mg/dl

Glycémie à 2h (OGTT)

Baseline 3 months 6 months
-30

-20

-10

0

10

20

G
lu

co
se

 T
12

0
ch

an
ge

 (m
g/

dl
)

+7.9 mg/dl

-13.9 mg/dl

Mean ± SEM

*

-0,18%
p=0,007

Baseline :
6,14%

Hémoglobine glyquée (HbA1c)

Baseline 3 months 6 months
-0.25

-0.20

-0.15

-0.10

-0.05

0.00

0.05

0.10

H
bA

1c
 c

ha
ng

e 
(%

)

+0,03%

-0,15%

Mean ± SEM

**

-8,1 mg/dl
P<0,001

Baseline : 
124 mg/dl

Glycémie à jeun

Baseline 3 months 6 months
-6

-4

-2

0

2

4
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e 
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)

Placebo

TOTUM-63 (2/day)

+3.9 mg/dl
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**
*

Mean ± SEM

Baseline 3 months 6 months
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Placebo

TOTUM-63 (2/day)

+3.9 mg/dl

-4.2 mg/dl

**
*

Mean ± SEM Amélioration significative de la tolérance
au glucose 
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : une efficacité à comparer avec certains médicaments antidiabétiques
de référence dans une population similaire

24

Glycémie à jeun

Efficacité de la metformine (hors AMM), antidiabétique de 1ère ligne, dans une population prédiabétique

US Diabetes Prevention Program, USA : 3041 patients prédiabétiques1 T•63

- 0,1%

vs
placebo

- 3 mg/dl

vs
placebo

HbA1c

- 3 mg/dl

Glycémie à jeun
Après 6 mois

HbA1c
Après 6 mois

- 8,1 mg/dl

vs
placebo

- 0,18%

vs
placebo

1 Reduction in the Incidence of Type 2 Diabetes with Lifestyle Intervention or Metformin, N Engl J 
Med 2002

Metformine
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : réduction significative de la progression 
vers le diabète de type 2 

25

Patients avec une détérioration 
du statut glycémique après 6 mois (%)

Efficacité préventive démontrée 
chez les prédiabétiques

TOTUM•63
2 prises/jour

Placebo

TOTUM•63
2 prises par jour

-40%
de nouveaux cas de 
diabète après 6 mois
vs placebo.

Prédiabétiques devenus diabétiques de type 2 après 6 mois
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TOTUM•63 / REVERSE-IT : au-delà du prédiabète, une efficacité démontrée
chez les diabétiques de type 2 non traités de stade précoce
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Une efficacité remarquable sur l’HbA1c

Utilisation clinique validée
chez les diabétiques de type 2
non traités de stade précoce

TOTUM•63
2 prises par jour, après 6 mois par rapport au début 
de l’étude

-7,13 mg/dl
p<0,05

Baseline : 145 mg/dl

Glycémie
à jeun

-0,45%

Hémoglobine 
glyquée (HbA1c)

Résultats obtenus dans la sous-population 
de patients diabétiques de type 2 non traités, 
stade précoce

p<0,01
Baseline : 6,89

Valeurs seuils du diabète de type 2 

126 mg/dl 6,5%
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Introduction

Le diabète de type 2, un enjeu de santé
publique planétaire

Les prochaines étapes : 4 axes stratégiques majeurs

TOTUM•63, REVERSE-IT : une efficacité remarquable
contre le prédiabète et les stades précoces du diabète
de type 2, non traités et prêt pour le marché

TOTUM•070 : des résultats cliniques positifs
et prêt pour le marché
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TOTUM•070 : un succès déjà sur les rails, prêt pour le marché

28

Des résulats
cliniques
positifs

Des discussions 
en cours avec plusieurs 

partenaires 
commerciaux 

potentiels 
à l’international 

Une commercialisation
par Valbiotis en France 

dès le S1 2024
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TOTUM•070 : les données de marché de l’hypercholestérolémie LDL légère
à modérée (États-Unis + Top 5 Europe)

29

Données AEC Partners, 2022.

187 millions

89 millions

36 millions

Taux de diagnostic
moyen actuel : 48%

Adultes diagnostiqués

Adultes avec une 
hypercholestérolémie LDL 
légère à modérée

69,8 M 20,8 M

24,9 M 15,5 M

32,4 M 23,7 M

Adultes qui utilisent déjà des produits
non-médicamenteux pour contrôler
leur taux de LDL cholestérol

Prévalence : 37%

1,2 milliard d’euros
États-Unis et Europe Top 5 : 
un marché vaste et déjà établi
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TOTUM•070 : une approche non médicamenteuse cliniquement prouvée
contre le LDL cholestérol, facteur de risque cardiovasculaire

30

Dossier scientifique et clinique

Pour l’hypercholestérolémie LDL légère à modérée,
en amont des traitements.

Une association exclusive de 5 extraits végétaux,
sans phytostérols ni levure rouge de riz

Biodisponibilité et caractérisation des métabolites 
circulants chez l’humain

Mode d’action multicible démontré en préclinique
et ex vivo chez l’humain (paroi intestinale, foie, 
microbiote intestinal)

Démonstration d’efficacité dans l’étude clinique
de Phase II HEART contre placebo

Profil de tolérance et de sécurité favorable, 
sans événement indésirable musculaire

En cours : étude clinique de Phase II/III, en vue d’une demande 
d’allégation de santé.

15 communications congrès, 
3 publications scientifiques

Brevets France
et international

Déjà obtenu :
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TOTUM•070 : l’étude clinique de Phase II HEART, pour la réduction du taux
de LDL cholestérol sanguin

31

Résultats positifs 
annoncés en 2022

Placebo 
5 g/jour

N=60

Durée : 6 moisTOTUM•070
5 g/jour

N=60

120 sujetsDesign de l’étude
Une étude randomisée et contrôlée contre placebo, en double aveugle
Population : 120 sujets inclus
Dose testée : 5 g/jour

Population cible étendue
Personnes présentant une hypercholestérolémie LDL légère à modérée non traitée
•Taux sanguin de LDL cholestérol compris entre 130 mg/dl et 190 mg/dl

Objectifs
Critère principal : réduction du taux sanguin de LDL cholestérol, facteur de risque 
cardiovasculaire, avec TOTUM•070, versus placebo
Autres critères : paramètres métaboliques d’intérêt, collecte de selles pour analyse
du microbiote intestinal
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TOTUM•070 : l’étude clinique de Phase II HEART, pour la réduction
du taux de LDL cholestérol sanguin

32

Résultats positifs sur le critère principal 
et de nombreux critères secondaires

Efficacité
• À 6 mois, réduction significative du taux sanguin de LDL 
cholestérol par TOTUM•070 versus placebo (critère principal, 
-9%, p<0,01*) ;
• Réduction significative du taux sanguin de triglycérides
par TOTUM•070 versus placebo (critère secondaire) ;
• Résultats significatifs sur de nombreux autres critères 
secondaires d’efficacité.

Sécurité
• Validation de la tolérance de TOTUM•070.

-13%*
p<0,01

LDL cholestérol

-14%*
p<0,05

Triglycérides

Dès 3 mois, réduction significative des taux sanguins
de LDL cholestérol et de triglycérides, versus placebo :

Effects of TOTUM•070, a polyphenol-rich compound, on LDL-cholesterol in subjects with 
moderate hypercholesterolemia (the HEART study): a randomized, double-blind, placebo-
controlled trial, EAS annual congress, poster presentations, 2023

*Analyse en Intention-de-traiter
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TOTUM•070 : l’étude clinique de Phase II HEART, pour la réduction
du taux de LDL cholestérol sanguin
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-13,7%

Dès 3 mois

-14,3%

Après 6 mois

-14,3%

Dès 3 mois

-14,4%

Après 6 mois

Une efficacité accrue sur la population ciblée : LDL cholestérol ≥ 130 mg/dl à la randomisation (84 patients)

92,5% de répondeurs à 3 mois, jusqu'à 100% lorsque le LDL cholestérol initial ≥ 160 mg/dl.

LDL cholestérol (versus placebo) Triglycérides (versus placebo)

Effects of TOTUM•070, a polyphenol-rich compound, on LDL-cholesterol in subjects with 
moderate hypercholesterolemia (the HEART study): a randomized, double-blind, placebo-
controlled trial, EAS annual congress, poster presentations, 2023
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Introduction

Le diabète de type 2, un enjeu de santé
publique planétaire

Les prochaines étapes : 4 axes stratégiques majeurs

TOTUM•63, REVERSE-IT : une efficacité remarquable
contre le prédiabète et les stades précoces du diabète

de type 2, non traités et prêt pour le marché

TOTUM•070 : des résultats cliniques positifs
et prêt pour le marché
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Les 4 axes stratégiques majeurs

1.
Préparer la commercialisation 
de TOTUM•63 aux côtés de Nestlé 
Health Science

4.
Poursuivre le développement clinique 
et conforter le haut niveau de preuve 
scientifique du portefeuille

3.
Finaliser la structuration 
de la Société en vue des premières 
mises sur le marché, dès 2024

2.
Finaliser la signature de nouveaux accords 
de licence et/ou de distribution mondiaux 
ou régionaux
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Le marché mondial des compléments alimentaires
en forte croissance

1 Panorama du marché des compléments alimentaires 2020-2021, Nutrikeo ; 2 Vitamins & Dietary Supplements Market trends Overview , PwC 
Analysis, Technavio 2019, Press ; 3 Nicholas Hall , Marchés des Vitamines / Minéraux / Compléments alimentaires (2020)

250 Mds € de CA 
attendus en 20251

Une croissance annuelle du CA 
de 9,6%1, soutenue par :

• Une attention grandissante pour la santé
et la prévention ;

• L’augmentation des coûts liés à la santé
et la recherche d’alternatives pour certains 
problèmes ;

• Une segmentation de l’offre selon les 
besoins spécifiques à chaque catégorie de 
population ;

• La popularité des produits d’origine végétale,
en complément de la médecine moderne2.

42,2%10,8%

14,4%

32,6%

Asie

Amérique du Nord

Autres
(dont

Amérique
Latine) 

Europe 
de l’Ouest

Un marché mondial dominé
par l’Amérique du Nord, l’Asie
et l’Europe de l’Ouest

Un haut potentiel de chiffres 
d’affaires3

Olly Unilever 260

Nature's Bounty The Bountiful Company (NHS) 435

Nature Made Otsuka 598

ÉTATS-UNIS

Magne B6 Sanofi 104

Doppelherz Queisser 105

Centrum Haleon 106

EUROPE

Caltrate Haleon 327

Dong-e E-jiao Dong-e E-jiao Group 365

Lipovitan Taisho 387

ASIE

Marque Distributeur CA (M€)

Nutriform Business Days, 2019
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Le marché français : une forte demande de produits naturels
et un large besoin de prévention

37

1 Panorama du marché des compléments alimentaires 2020-2021, Nutrikeo
2 IQVIA, Food supplements in France, 2019
3 LDL cholestérol ≥ 1,0 g/L & cholestérol total ≥ 1,93 g/L, Elevated LDL, pre-HTA and NAFL 
preliminary market estimation, AEC Partners, 2020.
4 Ibid, PAS entre 120 et 139 mmHg, PAD entre 80 et 89 mmHg. 
5 Vallet-Pichard A, et al. Épidémiologie de la stéatohépatite non alcoolique, Étendue du problème
et son impact sur la santé publique, Presse Med. 2019.

*Metabolic-dysfunction-associated steatotic liver disease (MASLD), nouvelle dénomination
des maladies métaboliques du foie (NAFLD) depuis juin 2023

Monde
250 Mds €

+9,6%

Europe
23 Mds €

+5,7%

France 
3,2 Mds €

+7,3%

de la croissance du marché des CA représentée 
par les produits d’origine végétale2.

93%

des officines ont un rayon dédié aux produits
de santé naturels 1.

88%

Le marché français soutenu 
par les produits naturels

La croissance du marché français des compléments alimentaires
supérieure à la moyenne européenne1

Taille du marché en 2025 (Mds €) et CAGR 2019-2025

Des facteurs de risque métaboliques
et cardiovasculaires largement répandus

49% des adultes3

Hypercholestérolémie légère à modérée

29% des adultes4

Élévation légère à modérée de la pression artérielle

16% des adultes5

Maladies métaboliques du foie (MASLD*)
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4. Poursuivre le développement clinique et conforter
le haut niveau de preuve scientifique et clinique du portefeuille

2. Finaliser la signature de nouveaux accords 
de licence et/ou de distribution mondiaux ou régionaux

3. Finaliser la structuration de la Société 
en vue des premières mises sur le marché en France, dès 2024

1. Préparer la commercialisation 
de TOTUM•63 aux côtés de Nestlé Health Science

Les prochaines étapes :
4 axes stratégiques majeurs
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Nestlé Health Science : « agir pour sa santé grâce à la nutrition »
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Un géant mondial de l’agro-alimentaire

Présent dans 186 pays. 
CA 2022 : 94 milliards CHF.

Au cœur de la croissance organique et externe du groupe Nestlé

La puissance d’un acteur reconnu par la communauté médicale

• Un leader mondial des thérapies nutritionnelles.

• Un chiffre d’affaires qui a plus que doublé depuis 2017 (6,6 Mds CHF en 2022), 
soutenue par une stratégie de croissance externe.

• Thématiques : le vieillissement en bonne santé, la bonne croissance des enfants 
saine, la santé intestinale, la santé métabolique et plus particulièrement 
l'obésité.

EMENA : Europe, Moyen-Orient et Afrique du Nord ; AMS : Amériques ; AOA : Afrique, Océanie, Asie

Une vaste gamme de marques de santé grand public, 
de nutrition médicale et de compléments alimentaires

Fondées sur la science afin de répondre aux besoins non satisfaits et émergents.
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Le partenariat avec NHS sur TOTUM•63

40

Jusqu’à 71 MCHF

Paiements forfaitaires

Un accord d’approvisionnement
exclusif mondial

Revenus
d’approvisionnementRoyalties sur les ventes nettes

Royalties

• Un accord exclusif et mondial dans le prédiabète, le diabète de type 2, le surpoids et l’obésité

• Structure d’accord : un contrat sur 3 piliers et des sources de revenus multiples

• Un Comité de pilotage commun pour conduire le partenariat

Déjà perçu
8,5 MCHF
+ 4 MCHF
(REVERSE-IT)
Facturés 
en nov. 
0,25 MCHF
(MoA)

Première commande 
de TOTUM•63 prévue au S1 2024

A percevoir
Jusqu’à 
58,5 MCHF

Un partenariat stratégique à long terme pour le développement et la commercialisation mondiale de TOTUM•63, 
signé en février 2020, après les résultats cliniques positifs de Phase II.
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Valbiotis identifié comme moteur d’innovation et de croissance organique
pour Nestlé Health Science

41

https://www.nestle.com/sites/default/files/2022-11/investor-seminar-2022-nestle-health-science.pdf

Notre position de leader 
dans le domaine
de la nutrition et de la santé 
nous permet de nouer
de grands partenariats, 
pour marquer et faire croître 
notre écosystème.

Greg BEHAR,
CEO, Nestlé Health Science. 
Séminaire Investisseurs Nestlé, 2022.
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Après le succès de REVERSE-IT, un partenariat orienté
vers la commercialisation

• Valorisation des résultats cliniques par Valbiotis et NHS

TOTUM•63

• Finalisation de la stratégie marketing et commerciale par NHS

• Développement des opérations industrielles par Valbiotis et NHS
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Des activités industrielles en ordre de marche
pour l’approvisionnement de TOTUM•63

Une préparation en collaboration avec Nestlé Health Science.

Pilotage par une équipe 
dédiée en interne 
et expérimentée, 
renforcée par le recrutement 
d’une cheffe de projet 
en janvier 2023.

Qualification des 
partenaires industriels 
(certifications élevées, 
contrôle par des procédures 
d’audits et de visites 
réguliers).

Réalisation des lots 
pilotes et validation 
de la faisabilité 
industrielle 
des productions.

Validation 
de la transposition 
des procédés industriels 
avec nos partenaires
(études de stabilité 
et données analytiques 
appropriées). 

• Constitution de premiers stocks stratégiques pour sécuriser le lancement
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4. Poursuivre le développement clinique et conforter
le haut niveau de preuve scientifique et clinique du portefeuille

2. Finaliser la signature de nouveaux accords 
de licence et/ou de distribution mondiaux ou régionaux

3. Finaliser la structuration de la Société 
en vue des premières mises sur le marché en France, dès 2024

1. Préparer la commercialisation 
de TOTUM•63 aux côtés de Nestlé Health Science

Les prochaines étapes :
4 axes stratégiques majeurs
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Business development

Poursuite des activités avec le soutien du cabinet AEC Partners, partenaire historique de Valbiotis, 
à l’origine de l’accord avec Nestlé Health Science sur TOTUM•63. 

68 prospects identifiés 
(Europe/USA), plusieurs 
discussions en cours
Acteurs mondiaux ou régionaux 
des secteurs de la nutrition 
et de la santé, sélectionnés pour 
leur capacité à intégrer les 
produits de Valbiotis dans leur 
portefeuille et à les promouvoir.

Objectifs : signature 
d’un ou plusieurs accords 
de licence et/ou 
de distribution au niveau 
mondial ou régional 
(hors France) pour : 

• TOTUM•070 
(Hypercholestérolémie)

• TOTUM•854 
(Hypertension artérielle) 

• TOTUM•448 
(MASLD*, maladies métaboliques 
du foie)

*Metabolic-dysfunction-associated steatotic liver disease (MASLD), nouvelle dénomination
des maladies métaboliques du foie (NAFLD) depuis juin 2023
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Business development

Un panel d’acteurs globaux / régionaux “Consumer Healthcare” identifiés.
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4. Poursuivre le développement clinique et conforter
le haut niveau de preuve scientifique et clinique du portefeuille

2. Finaliser la signature de nouveaux accords 
de licence et/ou de distribution mondiaux ou régionaux

3. Finaliser la structuration de la Société en vue
des premières mises sur le marché en France, dès 2024

1. Préparer la commercialisation 
de TOTUM•63 aux côtés de Nestlé Health Science

Les prochaines étapes :
4 axes stratégiques majeurs
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La mise sur le marché en direct, un levier de maximisation de la valeur 

Deux modèles commerciaux complémentaires

Partenariats globaux ou régionaux (hors France)

Rappel du modèle de partenariat : 
licence et/ou distribution

Couverture rapide de larges zones 
géographiques

Faible intensité capitalistique

Source de revenus récurrents

Une pleine maîtrise du cycle de vie du produit

Une vitrine commerciale renforçant la crédibilité 
et la visibilité auprès des partenaires potentiels

Un levier de maximisation de la rentabilité 
à moyen terme

Modèle distribution directe
En France uniquement

Une source de revenus internalisée
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Une exécution stratégique sécurisée par les efforts de structuration 
déjà réalisés

Trois fonctions clés en ordre de marche pour les mises sur le marché en France.

Opérations industrielles

• Équipe interne dédiée et expérimentée, renforcée 
par une cheffe de projet en janvier 2023.

• Audit, validation et contractualisation des 
fournisseurs et des façonniers.

Lancement de TOTUM•070
• Finalisation des différentes galéniques 

et de leurs transpositions industrielles ;
• Commande des premiers lots commerciaux.

Commercial & marketing

• Recrutement d’un Directeur Commercial aguerri 
(20 ans d’expérience dans le secteur du 
complément alimentaire et des produits 
pharmaceutiques).

• Autres recrutements clés amorcés (marketing, 
service client et vente).

Lancement de TOTUM•070
• Finalisation du branding produit ;
• Profilage des patients / consommateurs ;
• Définition de la politique tarifaire et 

commerciale ;
• Production des premiers outils de marketing ;
• Finalisation de la plateforme e-commerce.

Logistique & administration 
des ventes

• Nomination d’un chef de projet senior externe 
début 2023 pour accompagner la transformation 
IT.

• Travaux d’élargissement de l’ERP : mise en 
place 
du module supply chain ; avancées sur le module 
de vente en vue d’un ramp-up de la production fin 
2023.

• Mise en place d’un outil CRM. 
• Choix et qualification du partenaire logistique 

pour la distribution en France (partenaire des 
industries pharmaceutique, cosmétique et du 
complément alimentaire).
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Une stratégie commerciale ciblée sur les professionnels de santé et les patients, 
adossée à une structure de coûts maitrisée

50

Ciblage de médecins 
à haut potentiel

Ciblage des pharmacies 
clés dans le périmètre 

des médecins 
prescripteurs

Dimensionnement de la 
force de vente (APM, 

responsables régionaux, 
médico-marketing)

Mapping : définition 
de zones géographiques 

commerciales

Ciblage des patients / 
consommateurs 

par une stratégie 
digitale appropriée
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4. Poursuivre le développement clinique et conforter
le haut niveau de preuve scientifique et clinique
du portefeuille

2. Finaliser la signature de nouveaux accords 
de licence et/ou de distribution mondiaux ou régionaux

3. Finaliser la structuration de la Société en vue
des premières mises sur le marché en France, dès 2024

1. Préparer la commercialisation 
de TOTUM•63 aux côtés de Nestlé Health Science

Les prochaines étapes :
4 axes stratégiques majeurs
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Poursuivre le développement clinique et conforter le haut niveau de preuve scientifique
et clinique du portefeuille

52

TOTUM•63
Prédiabète

et stades précoces
de diabète de type 2 

TOTUM•070
Hypercholestérolémie

TOTUM•854
Hypertension artérielle

TOTUM•448
MASLD* (maladies 

métaboliques du foie)

Résulats de l’étude clinique de MoA menée avec l’INAF et Nestlé Health Science au Canada (Nov. 2023)

Lancement de l’étude clinique de Phase II/III

Recrutement de l’étude clinique de Phase II/III INSIGHT achevé
Résultats attendus au S2 2024

Annonce de la stratégie clinique et des partenariats académiques associés

*Metabolic-dysfunction-associated steatotic Liver Disease (MASLD) et metabolic-dysfunction-
associated steatohepatitis (MASH), nouvelles dénominations des maladies métaboliques
du foie (NAFLD et NASH) depuis juin 2023.

Commercialisation cadencée à compter de 2024

Commercialisation S1 2024 France 
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Compte de résultat simplifié
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Trésorerie : 13,7 M€

(au 30 juin 2023)

Avant l’Offre, la Société considère 
être en mesure de pouvoir faire face 
à ses obligations de trésorerie au cours 
des 12 prochains mois.

IFRS en K€, au 30 juin 2023 2022

Produits opérationnels, dont 5 236
4 241

24
816

-5 006
-873
-923

-1 820
-1 820
-1 920
-1 927

1 541
635
101
778

-4 055
-911
-768

-4 929
-4 929
-5 096
-5 097

• Chiffre d’affaires
• Subventions
• Crédit Impôt Recherche
• Frais de R&D
• Frais Vente et Marketing
• Frais généraux
Résultat opérationnel courant
Résultat opérationnel
Résultat courant avant impôts
Résultat net

31 déc. 2022

2 814
785
137

1 692
-9 102
-1 703
-1 651

-12 026
-12 026
-12 314
-12 312

(comptes annuels)

Après prise en compte du produit net 
de l’Offre à 100%, soit 13,0 M€, 
et compte tenu des anticipations de montée 
en puissance de l’activité, la Société 
considère pouvoir à l’avenir autofinancer 
sa croissance dans le périmètre actuel 
de ses activités sans exclure en cas 
de besoin le recours à des financements 
de type bancaire.
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Couverture analystes et répartition des actionnaires

54

Répartition du capital mise à jour au 25 septembre 2023

Indices
NEXT BIOTECH • EnterNext© PEA-PME 150

11,40 €

Objectif de cours (donnée décembre 2023)
Portzamparc* 

Mohamed KAABOUNI
+ 148%**

10,10 €

Objectif de cours (donnée décembre 2023)
Invest Securities* 

Thibaut VOGLIMACCI-STEPHANOPOLI
+ 120%**

9,20 €

Objectif de cours (donnée janvier 2024)
ODDO BHF*

Martial DESCOUTURES

9,20 €

Objectif de cours (donnée décembre 2023)
TP ICAP MIDCAP*

Corentin MARTY
+ 100%**

32,3%

5,1%

62,6%

94,9%

Actionnaires retail

Sébastien PELTIER, CEO et co-fondateur Valbiotis
+ DJANKA Investissement, contrôlée par S. PELTIER

Institutionnels
et family 
offices

Flottant
*Recherche sponsorisée ; **Versus cours de clôture au 12 janvier 2024 (4,60 €)

+ 100%**
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La performance du titre Valbiotis depuis fin 2022
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+ 28%

- 4%

Évolution comparée depuis fin 2022 de l’action Valbiotis et de l’indice CAC Small

Cours de l’augmentation 
de capital de décembre 2023 : 4,46 €
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Responsabilité Sociétale des Entreprises (RSE)
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Des engagements structurants pour le développement de l’Entreprise

Valbiotis a rejoint en 2023 la communauté du Coq Vert

Communauté de dirigeants et de dirigeantes convaincus de la nécessité d’agir et déjà engagés dans la transition écologique
et énergétique. Lancée par Bpifrance, en partenariat avec l'ADEME et le ministère de la Transition écologique, cette communauté
a vocation à favoriser le partage d’expertise.

Valbiotis se positionne comme une entreprise résolument engagée dans la promotion d'un avenir plus responsable, éthique et durable. 
Cet engagement va au-delà de notre mission initiale centrée sur la réduction de l'impact des maladies métaboliques et cardiovasculaires sur des millions 
de personnes à risque dans le monde.

Structuration d’une démarche RSE globale suivant la norme ISO 26000

• Respecter les droits des personnes et favoriser les relations et conditions de travail responsables

• Réduire l’impact de nos activités sur l’environnement

• Développer l’éthique dans nos relations d’affaires

• Viser le développement local et l’intérêt général

Cette démarche nous engage à contribuer aux enjeux de développement durable, et à intégrer à l’ensemble de nos activités une 
maitrise des risques liés aux enjeux sociaux, environnementaux et économiques. Nous nous engageons à agir dans un premier temps 
sur ces enjeux jugés essentiels :

Sous la direction d’un comité de pilotage spécifique rattaché au CEO

Manifeste engagé pour un futur durable

https://www.valbiotis.com/wp-content/uploads/2024/01/Charte-RSE.pdf
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Raisons d’investir 

Valbiotis, futur acteur 
européen de la nutrition 
santé 100% végétal sur 
un marché mondial 
du complément alimentaire 
en pleine expansion 
(250 Mds € en 2025)

Des produits 100% naturels à haut niveau de preuve scientifique : un portefeuille bâti autour 
du 4 compléments alimentaires brevetés dont 2 cliniquement validés (TOTUM•63 et TOTUM•070).  

Un modèle de commercialisation assurant une maximisation de valeur 
• À l’international, une mise sur le marché via de nouveaux partenariats de licences et/ou distribution avec des acteurs 

majeurs globaux/régionaux de la nutrition et de la santé : une source revenus récurrents nécessitant une faible intensité 
capitalistique. 
• Un premier partenariat mondial avec Nestlé Health Science sur TOTUM•63, récemment couronné par des résultats 

cliniques positifs. 
• En France, une distribution directe de nos produits en pharmacie, parapharmacie et en ligne : une vitrine commerciale 

auprès de partenaires potentiels et une source de revenus internalisée générant une rentabilité supérieure à moyen 
terme.  

Une feuille de route ambitieuse en 2024 : la première commande de TOTUM•63, la signature 
d’un ou plusieurs partenariats de licence, la commercialisation en propre en France de TOTUM•070 et la poursuite 
des développements cliniques.

Des marchés considérables à conquérir
• Forte croissance attendue du marché mondial des compléments alimentaires (+9,6% l’an d’ici 2025, 

à 250 milliards d’euros), très largement tirée par les produits d’origine végétale.
• Nos produits adressent des indications métaboliques majeures (prédiabète, diabète de type 2, LDL cholestérol, 

hypertension, atteintes métaboliques du foie) touchant des millions de personnes.
• Pour ces populations à risques ou en stade précoce, un manque criant de produits d’accompagnement efficaces, 

bien tolérés et cliniquement prouvés.

1.

2.

3.

4.
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